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OBJETIVO ESTRATEGICO
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Impulsar oportunidades de negocio mediante partners
capacitados que actuan como una extension del equipo
comercial, ampliando la cobertura sin necesidad de escalar
directamente la fuerza de ventas interna.

Aprovechar la red de partners para aumentar la
presencia de la marca en nuevas geografias y
segmentos. En ciberseguridad, donde la
confianza es clave, contar con partners locales
reconocidos ayuda a fortalecer la percepcion
de marcay a acelerar la adopcién de la
tecnologia..
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Fomentar que los partners complementen la
solucion con servicios propios (auditoria,
integracion, SOC, consultoria de seguridad),

aumentando el valor global ofrecido al cliente.

OBJETIVOS CLAVE

Garantizar despliegues seguros, eficientes y bien
soportados gracias a partners especializados y
certificados que conocen a fondo la soluciony las
mejores practicas de ciberseguridad.

Facilitar el crecimiento del fabricante
apoyandose en la estructura operativa,
técnica y comercial de sus partners,
manteniendo la eficiencia mientras se
gana cobertura de mercado.
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CRITERIOS PARA LA CUALIFICACION DE PARTNER*S

Para garantizar el éxito de nuestro programa de
partners y mantener altos estandares de calidad, se
han establecido requisitos especificos para su
incorporacion.

Estos criterios estan diseflados para identificar
partners comprometidos con la excelencia y
alineados con nuestros objetivos empresariales:

Documento confidencial. Uso exclusivo de partners Ironchip.



CRITERIOS CLAVE DE SELECCION

Partners con capacidad de acceder y vender a mid-market y grandes cuentas, especialmente en proyectos complejos de seguridad.

v Equipos con certificaciones, experiencia en identidades, fraude, Zero Trust, SOC, integracion y cumplimiento
normativo.

a Industria, banca, seguros, administraciones publicas y defensa, con referencias y conocimiento
profundo de sus necesidades.

Un equipo técnico cualificado capaz de ofrecer consultoria, integracién y soporte avanzado con SLA exigentes.

v \
D Compromiso de evolucion conjunta

Partners dispuestos a invertir en formacién, co-desarrollo de oportunidades y crecimiento continuo del negocio junto al fabricante.



TIENE EXPERIENCIA EN AUTENTICACION/DETECCION DE FRAUDE CON SOCIOS (@ IRONCHIP

cTiene el socio

cTiene la presencia capacidades de

comercial en implementacion? ¢El socio gestiona
servicios de

Ciberseguridad
[Fraude?

ciberseguridad del
socio en los
verticales objetivo? NO

cGestiona diferentes ¢Anade valor adicional a
partners? la propuesta con otros

productos? I
¢Opera multiples

cuentas de producto?

)\ [o)
cualificado Reseller Mayorista

Integrador
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PROGRAM STRUCTURE
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PARTNER TIERS

Los partners se clasifican en niveles segun su
rendimiento y compromiso. Los niveles superiores
ofrecen mayores beneficios, como comisiones mas
altas, soporte y acceso a eventos. Los criterios
incluyen volumen de ventas, formacion, satisfaccion
del cliente y contribuciones de marketing, con una
estructura transparente que facilita el progreso.



Gold Tier: Reservado para los partners de mejor rendimiento,
ofrece maximos beneficios, soporte, formacion y acceso a
planificacion estratégica, reconociendo a quienes generan
alto valor y superan expectativas.

Requerimientos

e A partir de: 250.000€/afio de

ACV para Ironchip+Mayorista.

¢
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Beneficios

« Margen: 30%
* DR:15% #
.o Co-Op funds: 2%.

Growth Tier: Para los que han demostrado un mayor nivel
de compromiso y rendimiento. Los parthers Growth son
reconocidos por su creciente contribucion y se les anima a
seqguir desarrollando su experiencia y presencia en el
mercado.

Requerimientos

e Hasta: 250.000€/ano de ACV
para Ironchip+Mayorista.

Beneficios

e Margen: 25%
* DR: 10%
e Co-Op funds: N/A.

Foundational Tier: Es para partners que inician con
nosotros, brindando soporte basico, formacion inicial y
recursos de marketing como punto de partida para su
crecimiento.

Requerimientos

e Hasta: 50.000€/ano de ACV
para Ironchip+Mayorista.

Beneficios
 Margen: 20%
e DR: 5%
e Co-Op funds: N/A.

Periodo de cumplimiento:

e Cumplimiento flexible*
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Gold Tier: Reservado para los partners de mejor rendimiento,
ofrece maximos beneficios, soporte, formacion y acceso a
planificacion estrategica, reconociendo a quienes generan
alto valor y superan expectativas.

Obligaciones partner .

e Business & MK plan.
1 We*binar conjunto anual.
Seguimiento Quincenal.

Uso corporativo de Ironchip.
Certificaciones: 3 AE + 2 SE.

i

Obligaciones Ironchip

1 Gerente de cuenta

Apoyo y recursos para
acciones de MK.

Acceso a herramientas en
entornos BETA.

Acceso a eventos exclusivos.

Growth Tier: Para los que han demostrado un mayor nivel
de compromiso y rendimiento. Los partners Growth son
reconocidos por su creciente contribucion y se les anima a
seqguir desarrollando su experiencia y presencia en el
mercado.

Obligaciones partner

e Business plan consensuado.

e Laboratorio propio (NFR).
e Seguimiento mensual.

e Certificaciones: 2 AE + 1 SE.

Obligaciones Ironchip

. 1 Gerente de cuenta

» Apoyo acciones de MK.

 Acompafhamiento venta
cliente final.

Foundational Tier: Es para partners que inician con
nosotros, brindando soporte basico, formacion inicial y
recursos de marketing como punto de partida para su
crecimiento.

Obligaciones partner

e Laboratorio 'propio (NFR)
e Seguimiento trimestral.
e Certificaciones: 1 AE.

Obligaciones Ironchip

« Acompanamiento venta
cliente final.
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Fases - DEAL REGISTRATION
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ldentificar la Envio de |a Revision de - Aprobacién
Oportunidad oportunidad Ironchip
El partner identifica una El partner envia un formulario Ironchip evaluda el registro de la  Ironchip aprueba o rechaza el

pOSible oportunidad de venta. de DR pOr correo electronico. oportunidad. _registro de la OpOrtunidad-



Fases - DEAL REGISTRATION e

¥
’
Incentivos y Progresion de Cierre y orden de
Soporte oportunidad ~ compra
Si el registro de la oportunidad es Ironchip apoya al partner durante | Tras el cierre exitoso de Ia
aprobado, al partner se le otorgan todo el ciclo de ventas. oportunidad, el partner comunicay
envia la orden de compra (PO) a

los beneficios asociados.
lronchip.



DEAL REGISTRATION - Requerimientos
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El partner debe informar a El Channel Manager debe El registro de la oportunidad Siel DR es aceptado, tendra
Ironchip sobre la oportunidad, aprobar o rechazar la solicitud implica exclusividad durante 6 el precio pr.eferente.del
proporcionando la informacién en un plazo de 5 dias. Para meses, siempre y cuando se mercado. Si >e reguiere ,
necesaria para su cualificacion otorgar un DR valido, minimo realice una gestion activa del descuentos adicionales habra
por medio del envid por correo  debe haber habido una mismo. que coordinarlo por escrito
del formulario DR a reunién con el prospecto final con Ironchip.
partner@ironchip.com e identificado el caso de uso. '
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